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La relación profesional-cliente es uno de los puntos más 
importantes de la consultoría. Esto quiere decir que hacer 
énfasis en la fidelización es vital, especialmente en un 
mercado que se caracteriza por ser frío y mecánico.

Aún si se están cumpliendo completamente todos los ítems 
del contrato, tu estudio debe tener la capacidad de ofrecer 
nuevas ofertas o servicios especiales, incluso puede realizar 
llamadas para evaluar nuevas necesidades y así ofrecer un 
servicio realmente valioso.

https://www.thomsonreuters.com.ar/content/dam/openweb/documents/pdf/arg/white-paper/folleto-onvio-messenger-email.pdf?cid=9062797&chl=eb&utm_medium=display&sfdccampaignid=7011B0000021f7T&utm_campaign=TaxLAAG_AM_Onvio_CER&utm_source=partner
https://www.facebook.com/SistemasBejerman
https://www.instagram.com/thomsonreuters_ar/?hl=es
https://twitter.com/sbejerman
https://www.linkedin.com/showcase/thomson-reuters-arg-onvio/
https://www.youtube.com/watch?v=iOSZs5wF888



